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Mida toob viljahooaeg 2023?

1. Kõikuvad hinnad
1. Nafta/gaas?
2. Muud toorained?
3. Majanduslangus..?
4. Inflatsioon?

2. Keeruline poliitiline olukord maailmas ja Ukrainas…

3. Aga…
1. Kindlasti kasvatatakse vilja, rapsi, hernest jne
2. Kindlasti tuleb see ka müüa
3. Kindlasti on Scandagra valmis selle teie käest ka ostma



Olukord viljaturul

1. Vilja ja rapsi laojäägid kasvavad=taastuvad

2. Majanduslangus

3. Viljakaubandus (dollar vs kohalik valuta)

4. Hiina on vähendanud/peatanud ostmise hetkel

5. Intensiivne sõjategevus ukrainas/ keeruline olukord Moldovas jne

6. Soja ja maisi kõrge hind



Hindade liikumine

Hooaeg

Kuupäev 23.01.2023 15.02.2023 vahe 23.01.2023 15.02.2023 vahe

Oder 240 247 7 232 246 14

Söödanisu 269 282 13 239 255 16

Nisu Matif 281,75 297,5 15,75 268,75 286 17,25

Raps 502 534 32 510 525 15

Rapsi matif 527,75 547,25 19,5 533 546,25 13,25

2022 2023



Rapsi keskmised hinnad 2016-2023 
saak
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Odra/nisu keskmised hinnad 2016-
2023 saak
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Mis on täna reaalsus?

1. Enamasti müüakse oma saak sügisel koristushooajal ( Juuli-Nov)



Mis on täna reaalsus?
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Mis on täna reaalsus?

1. Miks ei hajutata rohkem oma müüke(riske)?



Miks ei hajutata/juhita riske?

1. Ehk ikka hind tõuseb tagasi üles…

2. Kõhutunne ütleb, et võib veel tõusta

3. Sisendid on liiga kallilt ostetud

4. Homme hakkan fiksama



Kuidas Scandagra riske hajutab ?

1. Meil on strateegia/plaan
1. Plaan A
2. Plaan B

2. Strateegia arvestab, kui palju riske võime võtta( mis on piirid)

3. Hoiame strateegiast/plaanist kinni

4. Muudame plaani siis, kui selleks on tungiv põhjus



Mida siis teha?

• Koosta Ostu ja Müügi strateegia/plaan!



Mida vilja müügiplaani tehes võiks arvestada?

1. Igat saaki on võimalik müüa ca 20 kuu vältel.(Nov-Juuni)

2. On võimalik fikseerida baashinda, aga ka hinda valemi/ matifi baasil

3. Kuidas siis müüa?
1. Vaja teada, millal on ettevõttel vaja raha?
2. Vaja teada, mis on talutav riskitase sinu ettevõttel.

1. Madal: vaja kindla peale minna
2. Keskmine: võib veidi ka riskida
3. Kõrge: võid pm kõigega riskida



Mida siis teha?

• Hajuta

• Hajutamise juures pane paika kui palju kuus(nädalas) fikseerid

• Kui meeldib riskida, siis jäta ka selleks sobiv kogus

• Tea ka omahinda

• Ole kursis sellega, kus asuvad tänased hinnad vaadates varasemaid
hooaegu

• Ole kursis, kas maailma vilja/rapsi jms laoseis väheneb



Mida siis teha?

• Kui sa leiad, et seda on liiga palju, siis võimalus on ka hajutada lihtsalt
oma müügid aasta peale



Mida siis teha?

1. Hajutamise variandid….

Hooaeg Keskmine 1 Keskmine 2  keskmine 3 vahe( 2 ; 3)

2016 139 140 127 13

2017 142 141 139 2

2018 169 167 187 -20

2019 153 156 144 13

2020 167 169 156 12

2021 236 229 210 19

2022 282 272 304 -32



Kui ei taha lihtsalt hajutada…

2. Kui ostad sisendid, siis müü ka osa vilja et riske maandada.



Lõpetuseks

1. Väldi kõhutunde pealt otsustamist

2. Ära vaata seda hinda millega naabrimees müüs

3. Ära jää mingit unistuste hinda ootama

4. Ära karista end, kui selgub et 1 kuu tagasi tehtud otsus ei ole täna
õige sest…



Lõpetuseks

Täna on uus päev koos uute teadmistega, mida eile ei olnud ☺



AČIŪ UŽ DĖMESĮTÄNAME TÄHELEPANU EEST!


